
Как создать свой собственный бизнес...

Самый основной вопрос, который тревожит всех без исключения людей, которые
собираются открыть свой собственный бизнес – как не прогореть, как не потерпеть
фиаско и не остаться в результате и без денег и без бизнеса. И эти опасения одни из
тех немногих, которые имеют реальные основания для существования.

 Ведь, действительно, созданию и ведению своего бизнеса у нас в школе и институте не
учат. Там готовят только хороших наёмных рабочих. Чаще всего, среди наших знакомых
успешных предпринимателей тоже нет (эти люди предпочитают общаться в кругу таких
же предпринимателей). А даже если такие люди и есть среди знакомых, то вряд ли они
смогут вам чем-то помочь, кроме как подбодрить вас и вдохновить на создание своего
дела.

 Поэтому в большинстве случаев тем, кто читает эти строки, приходится уповать только
на свои собственные силы, знания и опыт.

 Ну, если с силами здесь ещё куда не шло, то с необходимой информацией и с опытом
дела обстоят намного похуже. 

 Поэтому и не мудрено, что большинство начинающих предпринимателей разоряются в
первые же месяцы их деятельности, как результат возвращаются на наёмную работу и
затем на всю оставшуюся жизнь сохраняют убеждение о том, что создание свого дела –
эта глупая и бессмысленная затея, и уверяют себя и всех окружающих, что намного
спокойнее работать за зарплату.

 Поэтому специально для того, чтобы таких разорившихся и разочаровавшихся в
создании своего дела людей было как можно меньше, я и пишу эту статью.

 Итак, вы работаете на наёмной работе. Вам не нравится то, чем вы занимаетесь, не
устраивает уровень зарплаты, или вы уже давно переросли уровень наёмного рабочего.
Не это главное.

 Важно другое: жить по старому вы уже не можете, а по новому не знаете как. Ведь так,
не правда ли?
 И в такой ситуации некоторые люди бросают работу и пытаются создать что-то своё,
чаще всего в паре с другими такими же неудовлетворонщиками своей работой. Но при
этом ни вы, ни ваши напарники в бизнесе ничего не смыслите. Вы собираетесь все
вместе вечером и занимаетесь составлением плана действий.
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 Вы говорите: вот это вот интересное дельце, здесь спрос большой, да и наварить много
можно. И разбираюсь я в этом немного. Посидели вы так, погутарили, и решили
начинать действовать.

 Ведь любому же понятно, что дело это выгодное.

 Но это только вам понятно, а рынку на ваше мнение глубоко наплевать. Тем более ваше
мнение на 99% будет ошибочным, так как вы рассуждаете своим наёмным умом, который
не ведает, что в действительности твориться в мире бизнеса.

 Разделили вы дальше всю имеющуюся сумму денег пополам. Половину вложили в офис
и оргтехнику. А вторую половину в рекламу.

 И сидите, чай попиваете, ждёте, когда же польётся ручеёк клиентов. День ждёте,
второй, третий. А клиенты всё не идут.

 И вы уже начинаете грешным делом думать, что рекламщики ваши деньги
просто-напросто украли. В холодном поту вы хватаете одну газету, другую,
заглядываете в Интернет. А там всё нормально, есть ваша реклама.
 Ну, сидите вы ещё так несколько дней, а потом до вас начинает понемногу доходить,
что скоро придётся платить за аренду офиса, а у вас в карманах ни гроша. Да и кушать
к тому же каждый день хочется. И вас одолевает неодолимая тоска по тому времени,
когда вы сидели спокойно в своём тесном офисе, пили кофе и чаёк за казенный счёт, а в
начале каждого месяца с довольной физиономией шли в бухгалтерию за своим честно
заслуженным пайком. 

 А теперь, что делать теперь? Вас же все засмеют, все же будут над вами издеваться! О
горе вам!

 Ну что, испугались немного? Проявились все ваши спрятанные страхи? А теперь
начинаем думать, как же сделать всё по нормальному, без риска и нервотрёпки.

 Во-первых, куда вы спешите? Зачем жилы рвёте? Сколько лет работали по найму, а
теперь пару месяцев не потерпите?

 Поэтому начинаем любить свою сегодняшнюю работу прямо сейчас (понимаю, насколько
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это нелегко, тащить из болота бегемота), благодарим её, и начинаем думать дальше.
 И тут вас осеняет гениальная мысль! Ведь можно начать пробовать создавать своё
дело, оставаясь на прежнем месте работы. Все лишние деньги вкладывать в свой
проект, а когда он раскрутится и начнёт приносить стабильный доход, тогда вы и
уволитесь со спокойной совестью.
 И скажу вам, неплохо это вы придумали, так как скорее всего первое дело у вас не
получится, а вот второе или третье очень даже уже может быть. Ну не переживайте вы
так насчёт потраченных денег на первую неудачную попытку. Вы то зарплату получаете,
чего вам переживать.

 Ещё заработаете. Вот видите, шуток совсем не понимаете.

 А если вы ищете не просто способ создания прибыльного дельца, а хотите, чтобы ваш
бизнес вы могли спокойно назвать в будущем и вашим любимым делом, то здесь может и
вообще только на 4-5-й раз всё получится. Почему? Да потому что всю жизнь занимаясь
только тем, что вас заставляли делать, ваши мозги так свернулись набекрень, что вы
начинаете смотреть на мир через очки с искажёнными линзами.

 Например, вы уверенны, что в вас внутри скрыт сам великий Пикассо. Бросаете работу,
начинаете рисовать. День рисуете, второй, третий, а вас это совершенно не
вдохновляет.

 Даже заставлять себя приходится.

 И оказывается, что рисовать раз в пол года в своё удовольствие и делать это каждый
день для получения прибыли – это совершенно разные вещи. Улавливаете суть? Поэтому
99% людей, которые работают на работе, даже представления не имеют, что из себя
представляет их любимое дело.

 Здесь нужно только пробовать, пробовать и ещё раз пробовать. А теперь представьте,
что у вас давно уже нет ни работы, ни денег, а вы всё пробуете и пробуете.

 А потом в какой то чудесный день просыпаетесь от грубых ударов по лицу и понимаете,
что вас пытаются привести в себя после очередного голодного обморока.
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 Поэтому медленно, но уверенно, снимаем с себя корону всезнайки и принимаем мысль о
том, что вы ничего не смыслите в этой жизни. Не согласны? Тогда почему такой умный и
почтенный человек как вы читает эти строки в душном и наэлектризованном офисе,
вдыхая мёртвый и вредный для организма воздух после обработки кондиционерами, и
мечтает хотя бы раз в году отдохнуть на море?

 Надеюсь, вы уже осознали, что бросать работу не стоит. По крайней мере, прямо
сейчас. А стоит вам сделать следующие действия.

 Подумайте, чем бы вы хотели заниматься, к чему у вас лежит душа. Давайте
рассмотрим самый распространённый вариант. Вы работаете бухгалтером, но ваша душа
рвётся к стихам, прозе, искусству.

 Но пишите вы так сказать не очень, не набита у вас ещё рука.
 Тогда у вас есть два реальных варианта для движения к созданию своего любимого
дела.
 Первый. Начать писать каждый день и стараться публиковать свои стихи и прозу где
только возможно. Делать это до тех пор, пока не станете полностью уверенны в своих
силах.

 Второй вариант. Сразу сменить род деятельности и устроится на работу в редакцию
какого-нибудь журнала или газеты. Хотя бы для начала даже и бухгалтером.

 Присмотритесь к обстановке, обзнакомитесь, а там смотри и начнёте понемногу
печататься.

 А возможно, что сможете и сразу устроиться по нужной вам специальности, например
журналистом. Скажите нереально? Спешу вас огорчить.
 Я в своё время ради эксперимента проверял этот вариант. Меня брали практически на
все вакансии (журналиста), и это при полном отсутствии какого либо опыта. Открою вам
маленький секрет.

 Менеджеры по персоналу смотрят в первую очередь какой вы человек и насколько вы
готовы работать. А уже потом обращают внимание на ваши профессиональные
качества. Сегодня всё чаще в отделах кадров подбирают таких людей, которые будут
совместимы со старым коллективом.
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 А знания, это дело наживное, захочет человек, научится. 
 Поэтому, если у вас есть сильное желание устроиться на определённую работу
(конечно, если вы не собираетесь сразу идти на должность генерального директора) и
вы не совсем ещё потерянный для общества человек, то это реально сделать на
110%(сто десять). Ну если вы уж совсем в себя не верите, то я могу пойти с вами вместе
на собеседование и помочь вам получить желаемую вакансию. Шутка конечно!
 То есть чем больше уровень вашего энтузиазма работать в выбранной вами сфере, тем
меньше вам нужно опыта для того, чтобы убедить других в правильности вашей
кандидатуры.

 Итак, если вы ничего не смыслите в нужном вам направлении, то лучший для вас
вариант, это попасть в среду, где вы быстро подхватите все нужные вам знания. Хотите
быть тренером, утройтесь всеми правдами и неправдами и любое тренинговое
агентство. Нравится заниматься растениями, устройтесь работать в фирму, которая
занимается ландшафтным дизайном.

 И так далее. 

 То есть нечего сидеть на сегодняшнем месте работы и страдать по поводу того, что вы
никому не нужны. Составили грамотное резюме (не мне вас учить как составлять именно
правильное резюме), зашли на пару часов в Интернет, нашли пару десятков подходящих
вам вакансий и вперёд, причём весело и с песнями. Конечно, резюме нужно составить
именно ПРАВИЛЬНОЕ.

 Ладно, это уже тема для совсем другой статьи. 
 И нужно хорошо подготовится к собеседованию. И готовиться может быть нужно и не
один день. Конечно, на первом же собеседовании вас выгонят и скажут забыть навсегда
адрес их офиса (так как они будут недоумевать, зачем вы, бухгалтер, припёрлись
устраиваться на вакансию журналиста).
 Но, если вы всё будете делать грамотно и с умом, то уже на пятом-шестом
собеседовании интервьюер будет думать про вас примерно следующее: «Да, он/она
конечно бухгалтер и ничего не смыслит в этом деле. Но человек очень толковый и
интересный, не хочется его просто так отпускать». И уже в этом случае, даже если вас
не возьмут на нужную вам должность, то возьмут на немного более скромную
должность (которая будет у них свободна на этот момент, или бывают случаи, когда
вакансия создаётся под приглянувшегося кандидата), но пообещают, что если вы хорошо
себя зарекомендуете, то через пару тройку месяцев они будут даже очень не против
перевести вас на нужную вам должность.

 Ещё можно сказать и так, что то время, которое вы проводите за страданиями,
занимаясь ненавистной вам работой, вы просто выбрасываете на ветер. Жизнь просто
проходит мимо. Поэтому нечего здесь засиживаться, идите в том направлении, которое
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вам приходится по душе.

 Даже если вы некоторое время будете зарабатывать немного меньше, чем на прежнем
месте работы.

 Что, ради жалких пары сотен долларов вы согласны вот так вот всю жизнь мучиться?
Не гоже это для такого уважаемого человека как вы. Тем более, что занявшись
интересным вам делом, в скором времени вы станете зарабатывать на порядок больше
чем сейчас. Это же очевидно.

 Хорошо зарабатывают только профессионалы.

 А стать профессионалом в нелюбимом деле, для этого нужно уж слишком себя не
любить.

 Идём дальше. Теперь вы ещё работаете, но уже неплохо разбираетесь в той сфере, где
собираетесь организовывать своё дело. И как мы уже помним, для вас важно
определиться, в чём же заключается ваше любимое дело.

 Может немного огорчу вас, но просто не могу не сказать этого.

 Вполне возможно, что уволившись с прибыльной работы бухгалтера и поработав в
журналистской среде, вы с удивлением поймёте, что вам это не так уж и интересно, как
казалось ранее. Но это и замечательно. Теперь вы уж точно знаете, что журналистом
вы быть не хотите.

 Осталось всего 999 вариантов применения ваших талантов. Шучу, конечно. Но в каждой
шутке есть доля правды.

 Но по-другому вы никак не сможете определить, где зарыто ваше счастье. Придаваясь
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лишь мечтаниям, лёжа на диване, у вас может лишь затерпнуть одно место.

 Не более этого. А двигаясь вперёд, вы точно будете развиваться не на словах, а на
деле.

 Я, конечно же, вас пугаю. Скорее всего, вы уже сейчас примерно догадываетесь, где вы
сможете применить свои «гениальные» способности. Может немного ошибаетесь, но с
общим направлением скорее всего у вас всё в порядке.

 По крайней мере, хочется в это верить. А в другом случае, просто начав составлять
резюме или сходив на пару-тройку собеседований (ещё не увольняясь с прежнего места
работы), вы поймёте, что это не ваше, и начнёте искать дальше.

 В этом случае, вы уж точно ничем не рискуете.

 Итак, вы уже более-менее определились, в какой сфере вы можете разбогатеть,
занимаясь при этом приятным для вас делом. И опыт определённый тоже уже получили.
Что дальше?

 Уже можно бросать работу и начинать создавать своё дело, спросите вы? Нет, отвечу
я. Куда вы так постоянно спешите? Вы же верите в реинкарнацию? У вас ведь ещё
сколько жизней впереди.

 Ещё всё успеете.

 Не расстраивайтесь, пора бы уже привыкнуть к моим шуточкам.

 Если вы сейчас бросите работу, то опять же подвергнитесь риску, так как опыта
создания своего дела у вас как не было, так до сих пор и нет. У вас пока лишь есть
чёткое видение, в каком направлении вы хотите развиваться, и минимальное знание
предмета. А этого явно недостаточно.
 Теперь самое время начать создавать своё дело, но без отрыва от вашей постоянной
работы. 
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 С чего начать?
 Как я уже говорил, я не рекомендую сначала снимать офисы, нанимать сотни
работников, запускать рекламу по всем СМИ. Вы же ничего в этом деле не смыслите. Вы
100% спустите все ваши деньги за несколько месяцев.

 Поэтому начинайте с малого.

 Любой офис может начать своё существование с вашей квартиры (если конечно она у
вас есть). Можете принимать клиентов по вечерам и выходным. А что делать.

 Никому сейчас не легко.
 Реклама? Она тоже есть не только платная, как это не удивительно. Сколько у вас
знакомых, друзей, родственников?

 Наверняка пару сотен насчитается.

 А прямая реклама ваших услуг им, ничего вам стоить не будет. А если это ещё и
нормальные и понимающие люди, то можно попросить их разрекламировать ваши услуги
в свою очередь их знакомым. А это уже будет несколько тысяч прямых контактов.

 И при чём без малейших затрат. А ещё есть Интернет, с его огромными возможностями
бесплатной рекламы. Здесь уже можно включать фантазию на полную.
 Уверяю вас, что клиенты хоть очень тоненьким ручейком, но всё же потекут к вам. И на
этих клиентах вы получите тот самый бесценный опыт. А если никого не заинтересуют
ваши услуги, то это вам прямой сигнал, что нужно что-то менять или в ваших услугах, или
в их подаче для людей.

 Заметьте, что пока вы не потратили ни одной копейки.

 Если вы хотите продавать какой-то товар и ломаете голову, где же достать очень много
денег на закупку этого самого товара, где снять склад, и где купить или построить
магазин, то остановитесь, пока не поздно. Товар всегда можно взять в рассрочку,
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можно купить очень маленькую партию товара и разместить её у себя дома. Можно
вообще ничего не покупать, и работать непосредственно под заказ.

 Здесь вы вообще ничем не рискуете. А иначе, вы можете очень и очень надолго
застрять с вашим ни кому не нужным товаром, который вам потом придётся срочно
сбывать по цене ниже закупочной.

 Поэтому усаживайтесь вечером сами или с вашими партнёрами и усиленно думайте (при
этом обязательно самым тщательным образом напрягайте и морщите свои
академические лбы), как можно начать ваше дело без каких либо вложений (идеальный
вариант) или с очень минимальными вложениями (этот вариант уже немного похуже, но
тоже годится). И когда придумаете такой вариант, то радостно продолжайте думать
дальше, до тех пор, пока не найдётся вариант ещё лучше. А потом ещё.

 В результате вы будете просто шокированы, насколько многовариантна и изобильна
наша Вселенная (не забудьте сказать ей спасибо за это).

 И вот только теперь, вы можете начинать действовать. При этом, как вы помните, не
увольняясь с наёмной работы. Хотя ещё, конечно, неплохо было бы перед стартом найти
не меньше 10 недостатков в вашем проекте (конкуренция, сложность реализации,
незнание рынка, налоги, …) и придумать, как их можно и нужно нейтрализовать ещё в
фазе составления бизнес плана.

 Наверное, всё-таки этот пункт даже не желательный для вас, а обязательный.

 Потому что непредвиденные проблемы и так будут случаться. Но хоть не по вашей
неосмотрительности. Зачем вам нужна лишняя головная боль?

 Сказал уже почти всё самое важное, но ещё остался очень маленький, но важный
нюанс. Сегодня на дворе ХХІ со всеми его возможностями, одной из которых является
Интернет. Если вы ещё не очень хорошо владеете этой услугой, то самое время этому
научится. Тем более, что от этого никуда не убежишь.

 Это как цифровые фотоаппараты.
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Как создать свой собственный бизнес...

 Хочешь, не хочешь, а переходить на них с плёночных придётся.

 Поэтому идеальным для вас вариантом был бы старт вашего бизнеса именно с
Интернет. Я не имею в виду всякие шаровые способы заработка. Вы же серьёзный
человек и наверняка хотите заниматься стоящим делом, а не обманывать людей или
сутки напролёт щёлкать по каким-то непонятным ссылочкам, портя при этом зрение и
нервы своих родных.

 Давайте это занятие мы оставим для школьников.

 В этой статье я рассказываю именно о реальном бизнесе, который будет приносить вам
и людям какую-то реальную, а не виртуальную пользу. Но как вариант, ваш бизнес будет
иметь своё представительство в сети Интернет. И поверьте, что это намного и намного
дешевле тех затрат, которые вам пришлось бы понести при стандартном варианте
создания своего бизнеса (аренда, зарплаты, налоги, оргтехника, коммунальные
платежи, взятки, …).

 Вы не знаете, как применить ваши знания на практике и как начать получать прибыль с
вашего хобби? Ведь так вы только что подумали?
 Ну, здесь, я уже вам ничем не могу помочь. Если нет фантазии, то здесь уже как
говорится, только пожалеть можно. Ладно, могу вам немного.

 Но только немного.

 А то обычно сразу начинают требовать чуть ли не готовый бизнес план подавать. И
причём нагло так, мол чего это вы конкретно ничего не пишите. А я что, что-то кому-то
должен? 

 Давайте прямо сейчас на ходу и будем создавать ваш первый бизнес проект.
 Допустим, вы классно пишите стихи. Да такие стихи, что прямо за душу берёт. Как на
этом можно заработать?

 Вот вам реальный проект для бизнеса (причём заметьте, полностью бесплатно).
Создаёте свой сайт, где предлагаете следующую услугу. Написание стихов на заказ. 
 Нужно мужу, например, красиво поздравить жену с юбилеем их свадьбы. Цветы, это
понятно. Духи, одежда, сервиз, это же так банально. Согласны?
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 А своей фантазии у него не хватает.

 А вы предлагаете ему следующий вариант. Он присылает вам фотографию, где он
изображён вместе со своей ненаглядной, вы берёте это фото, немного редактируете, и
превращаете всё это дело в шикарную открытку и на обратной стороне печатаете
красивые стихи, которые вы написали специально для его жены. Я себе только
представить могу, какой это может быть классный подарок.

 А как жене понравится! Ммммм…

 Если бы мне такую услугу предложили, я бы долларов 50 за такую уникальную и
индивидуальную работу точно бы заплатил. А может даже и больше. А для вас это
работы будет ровно на 1 час.

 Открытку отправили наложенным платежом, и всех делов.

 Можно конечно делать такую открытку только в электронном варианте. Будет стоить
немного дешевле, но и проблем с отправкой никаких не будет.
 Ну, пораскиньте мозгами немножко, придумайте оригинальную идейку, вы же можете, я
знаю. Я в вас верю. И лучше придумайте не одну гениальную идею, а сразу несколько.

 Всегда будет из чего выбрать.

 Создали такой сайт (можно самому за 1 день сделать, ведь здесь главное не красота
сайта, а уникальность услуги), прорекламировали на форумах, досках бесплатных
объявлений и начали принимать клиентов.
 Вот вам и свой бизнес. Если у вас есть таланты в написании стихов, 2-3 дня усиленной,
но плодотворной работы и вы уже владелец собственного бизнеса. Чувствуете, как
гордо звучит! 
 А когда немного раскрутите свой проект и доход сравняется с вашей сегодняшней
зарплатой, пошлёте вашего шефа подальше и уйдёте на вольные хлебы. Ведь вы же
именно этого хотите?
  
 Давайте ещё раз проверим, что у вас не осталось никаких недопониманий или никому
не нужных и более того вредных сомнений.
 1. Определяетесь, в каком направлении вы хотите действовать. Разбираетесь, чем вам
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нравиться заниматься.
 2. Начинаете действовать в этом направлении (ещё не увольняясь). Если повезёт,
попадёте в точку с первого раза. Если нет, придётся попробовать 2-3 варианта.
 3. Получаете ценный опыт в вашей сфере, разбираетесь что к чему.
 4. Пытаетесь начать создавать свой собственный бизнес, не увольняясь с предыдущего
места работы.
 5. Делаете всё это с умом и без больших вложений.
 6. Идеальный вариант – начинаете реализацию вашего проекта с сети Интернет.
 7. Получаете незаменимый предпринимательский опыт и когда начинаете зарабатывать
сумму, которая сопоставима с вашей сегодняшней зарплатой, машете шефу ручкой «до
свидания».

 Теперь кажется всё. Если вы и после этой информации чего-то боитесь или не желаете
непонятно чем рисковать, тогда лучше успокойтесь и продолжайте спокойно ходить
каждый день в свой любимый офис. Любимое дело – не для вас.

 Просто смиритесь с этим фактом и все дела.

 А для тех, кто после прочтения этой статьи твёрдо для себя решил, что пора что-то
менять в своей жизни, сообщаю, что поговорку «кто не рискует, тот не пьёт
шампанского», можно выбросить из своего лексикона, так как она теперь к вам никакого
отношения не имеет. Ведь вы теперь знаете, как можно создать своё собственное, да
ещё к тому же и любимое  дело без малейшего риска для своей нервной системы и
естественно своего кошелька.
 Удачного и успешного вам предпринимательства!
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