
Цена уторговывания

ЦЕНА УТОРГОВЫВАНИЯ — уменьшенная цена, возникающая в результате
коммерческих переговоров, в ходе которых покупатель стремится снизить
первоначально назначенную продавцом цену, используя тактические и психологические
приемы, чем достигает нового, более низкого значения цены.
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