
Методика публичных выступлений

Современному руководителю, современному менеджеру на сегодняшний день, в день,
когда высока конкуренция, появилось много новых методик необходимо уметь влиять на
окружающих  - коллег, партнеров, подчиненных. Авторитет лидера, авторитет
руководителя, авторитет партнера – все это нарабатывается умением успешно
выступать и презентовать свои идеи.

 Как научиться непринужденно и качественно говорить на публике?  Как пойти на
переговоры и оставить после себя хорошее впечатление, чтобы ваши партнеры
поверили в вас и решили иметь дело именно с вами, а не с вашими конкурентами.

 Обычно такой авторитет поддерживает специальный переговорщик компании, который
имеет за плечами хороший опыт переговоров и большой авторитет.  Но в современной
организации не должно быть незаменимых людей, организация, которая улучшает
качество своей компании, должна ежедневно повышать уровень своих сотрудников,
одним из уровней этого обучения и состоит в умении выступать публично.

 Начинающему бизнесмену, да и не только начинающему бизнесмену,  необходимо
получить кредит в банке, хорошо написанного бизнес плана мало, как получить в банке
кредит. Нужно выступить, ошеломить, мало иметь хороший бизнес план, нужно
показать, что вы справитесь, что доведете дело до конца, и что банку не придется
резать ваш неуспешный бизнес.

 Сейчас много имиджевых школ, много курсов подготовки публичных выступлений, но
все они рассчитаны на малую продолжительность, по двадцать четыре часа и так далее.
Успешный руководитель должен ежедневно, как самурай оттачивать свое мастерство, 
также и в компании каждый сотрудник должен ежедневно трудиться и учиться (да щас,
мы или трудится или учиться, одно из двух, и так устаем по восемь часов за станком
стоим).

 Обучение не должно быть из под палки, коллектив должен воспринимать
необходимость в обучении, он должен понимать, что обучаясь он повышает качество
выпускаемой продукции, независимо от того услуга это или товар, соответственно
потребитель будет выбирать именно более качественный товар, отсюда новые заказы и
сохранение рабочих мест – уверенность в завтрашнем дне. Для того чтобы научиться
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презентовать свои мысли, их необходимо научиться подготавливать.

  Законы композиции, золотой середины, божественного сечения, все как в искусстве и в
природе. Ваше выступление должно быть поделено на три части, первое вступление
двадцать процентов от общего времени, затем идет основная часть шестьдесят
процентов от общего времени выступления, и затем заключение двадцать процентов от
общего времени.

  Вступление, нужно преподнести себя, непринужденно обратить на себя внимание, что
вот вы тут стоите и сейчас, что то скажите.  Что вы скажете, о чем, вас должны
запомнить, вы должны втисаться в память слушателей. Как обратить внимание на себя
во время выступления.

 Например, у вас в руках может быть какой-нибудь предмет, если вы рассказываете о
народах дальнего севера, как хорошо добывать там нефть и газ, вам достаточно
держать в руках предмет народного творчества, что вот этот предмет вам подарило
местное население в знак благодарности и тут маленькая история, как вы спасли этот
маленький народ от непременного вымирания, все вы запомнились, такого они еще не
видели, вы им стали интересны, вас начали слушать, посмотрите внимательнее на вашу
аудиторию, как вас слушают, кто вас слушает, полюбите всем сердцем вашу аудиторию.
Первый момент выступления, в это время вас оценивают, как вы выглядите, как вы
говорите, какова ваша манера поведения, как вы себя держите на публике.

  Дайте в это время публике полюбить вас, пусть они вас слушают  открыв рты.  Методик
зацепить внимание много, кто то играет на губной гармошке, кто  пляшет, не бойтесь
показать себя, только не переиграйте.

 Изучите публику, которую вы будете завоевывать, что она предпочитает,  какие методы
ей более подходят, главное не перегнуть палку. В каждой аудитории свои правила, в
одной ваше выступление будет успешным, вас будут носить на руках после выступления,
а в другой с таким выступлением в вас полетят помидоры, но это самое страшное, что
вас ждет при выступлении.

 Если вы выступите неудачно, вас никто не станет расстреливать, вам просто не дадут
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денег, вы просто проведете переговоры неуспешно, поэтому вы должны понимать весь
смысл ваших передвижений, для чего вы все делаете, для кого вы стараетесь.
Правильно все взвести, соберите материал, вооружитесь,  все это повысит шанс на
успех вашего выступления.
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